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Ist das Ihre Situation? 1ztest;
Erkennen Sie diese Problematik?

Abgegebene Angebote werden en, die
Sie nicht anbieten kdnnen

lhre Vertrage werden durch Vertreter gekiindigt oder durch Makler
ubernommen, da der Kunde nicht alle Vertrage bei lhnen fihrt

lhr Angebot wird vom anderen Vermittler in Deckung gegeben

Der Kunde muss wegen eines Darlehns die Lebensversicherung und
andere Versicherungen sowie Bausparvertrage bei der Gesellschaft
der Bank abschlieRen, weil Sie Ihm kein besseres

Finanzierungsangebot machen konnten.
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Ist das Ihre Situation?
Erkennen Sie diese Problematik?

Das neue Vermittlerzeitalter

Der Vermittler muss sich den neuen
Anforderungen der EU Vermittlerrichtlinie zwingend stellen.

geeignete Anzahl von Angeboten vergleichen und dokumentieren

Erflillung der MaRgaben durch Auftreten als echter Kompositvermittler
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Losungsweg zur Ertiillung
der Vermittlerrichtlinie

Suche von diversen Analysetools am Markt

Diese gibt es jeweils nur sparten- oder problembezogen und wiirden in der
Sammlung einer Vielzahl dieser Produkte eine Patchworklosung darstellen.

Suche nach Beratungsprotokollen zur Erfassung der Risikosituation des
Kunden vor Ort

Auswahl des Kundenbedarfs anhand der angetroffenen Lebenssituation, der
Branche, der zu versichernden Objekte usw.

Schaffung von zahlreichen Verbindungen zu Versicherern (Prinzipiell sollten es
alle sein.)

Im Ergebnis miissen dem Kunden verschiedene Alternativen vorgelegt
werden, um einen Favoriten herauszufinden.
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Ist das Ihre Situation?
Erkennen Sie diese Problematik?

Steigender Wettbewerbsdruck

=Verdrangungswettbewerb

sStarke Einschrankung der Bestandsiibernahmemaoglichkeiten durch
fehlende Verbindungen zu einer Vielzahl von Produktgebern

=Zu geringe Umsatze, um die erforderliche Vielzahl von Produktgebern zu
bedienen

=Zeitproblem, um wichtige Termine mit Maklerbetreuern wahrzunehmen
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Losungsweg zum Erreichen
eines Wettbewerbsvorteils

-Herstellen sehr vieler Produktgeberverbindungen
-den Kunden durch cross selling bestandsfest machen

-den Einbruch von anderen Vermittlern durch Bestandsiibernahme aller Vertrage
des Kunden verhindern

-Angebote, die er von von Mitbewerbern bekommt, fiir den Kunden
selbst in Deckung geben

- Unterbrechung des Kundenkontaktes zu fremden Vermittlern durch
Bestandiibertragung- bevor es ein anderer tut

Auf den Einzelvermittler kommen bei der Realisierung
dieser Losungswege eine Reihe neuer Schwierigkeiten zu.
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Tarifsoftware - auf lhrem Computer, /%w!w!.fi"ﬂ%mme@
vollkommen uberladen, wenn Sie sie
brauchen, ist die Version uiberaltert und
verschiedene Software stort sich
gegenseitig.

»n O » IO

Kennen Sie das?
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| T Produktauswabhl, Sortierung der Ordner

C Bag nach Sparten oder nach Produktgeber-
iii gesucht wird aber der spezielle Inhalt

H @@ eines Produktes= z.B. Verzicht auf

A 11 Einrede der groben Fahrlassigkeit in der
Hausratversicherung
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Antragvorhaltung, sie flllen Schranke und
wenn einer gebraucht wird, ist das

Druckstick ve\rgriffen_der sogar uberaltert.

»n O » IO
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Ansprechpartner, Autinanztest.a¢
Agenturnummern,

Passworte, Telefon- und
Faxnummern, E-Mail und
Webadressen, Courtagesatze
und zum Schluss mussen ja
auch
noch die Kunden
verwaltet werden, das
Chaos nimmt kein Ende!!!
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Ist das lhre Situation?
Erkennen Sie diese Problematik?

Einkommenssituation

Abschaffung von Steuervorteilen bei Lebensversicherungen
Abschaffung von Steuervorteilen bei geschlossenen Fonds

standige Heraufsetzung der Einkommensgrenze fur private
Krankenversicherung

aggressive Rabattpolitik der Kapitalanlagegesellschaften (Direktvertrieb von
Investmentfonds)

Erhohung der Versicherungssteuer, von welcher der Vermittler nicht
partizipiert

Es zeichnet sich ein Einkommensknick ab!
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Losungsweg zur Verhinderung /Aunanztestad
des Eitnkommensknickes

-Verkauf von originellen Kapitalanlagen, Kapitalversicherungen,

die einen Mehrwert fiir den Kunden bieten

- im Bereich der Sachversicherung miissen preiswerte Produkte gefunden werden,
die genau die Einschliisse beinhalten, die der Kunde erwartet

-Verarbeitung umfassender Marktrecherchen ist notwendig - Fiir die Realisierung
wird das Know How einer Gemeinschaft benotigt.

-Erhohung der Kundenrentabilitat:

= Denken Sie dariber nach: ,Wie viele Kunden haben nur 1,2 oder 3 Vertrage bei
lhnen?“

= erfahrungsgemald mindestens 50%

= Erhdhung der Vertragszahl pro Kunde

= Vermehrung lhres Umsatzes ohne Abschlisse durch einfache Bestandsubernahme
= Ubernehmen Sie die Vertrige lhrer Mitbewerber, bevor diese es tun!

= Dazu benotigen Sie ca.400 Verbindungen zu Produktgebern
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in Threm Online - Biiro bereitgestellt von
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Wir haben lhre Lésung:

allfinanztest.de Deutschland ist die umfassendste
Beratungshilfe, die es am Markt gibt.

Beratungsprotokolle und Dokumentation sind die
Ausdrucke der Rechercheergebnisse bei
allfinanztest.de (Screen shot).

Im Ergebnis erhalt der Kunde
durch spezielle Suchen fur ' ¥,

mogliche Risikoeinschlisse Produkte mit |
Leistungsvergleich als Beratungsprotokoll.
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‘~ ge Produkt einzusetzen,

N lssenscha[ t, deren

terzum der Schadenfall ist.

\Dann kann es
spdt sein!!
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allfinanztest.de versteht sich als Hilfe zur
Selbsthilfe

e Marktubersicht von Versicherern, Deckungskonzeptmaklern,
Pools, Backoffices sowie anderen Produktgebern

e Website zur Beratung nutzen,
dadurch lhre Haftung minimieren.

e die Zugangswege zu den Produkten fir
Neugeschaft und Bestandsiibertragung

* keine eigene Pflege und Organisation
von Verbindungen notwendig
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e keine Schranke voll Papier mehr
e keine lastigen Umsatznachfragen mehr

keine Kiindigungen von Verbindungen durch
Produktgeber

Nur eine Stornoreserve oder
Vertrauensschadenversicherung fur alle
Produktgeber

elektronische Erfassung aller
Geschaftsvorfalle

Online-Einsicht fir Sie

Termin- und Aufgabenerfassung selbst im
Programm maoglich

Verwaltung und Geld wird gespart!

Partner erhalten neueste Informationen
und Schulungstermine bundesweit
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Im Onlinebiiro finden Sie die Erlduterung zum
Meniipunkt hinter jedem ¢

L1

v’ Produktubersicht

Weiterhin empfiehlt sich eine personliche
kostenfreie Schulung
zum Onlinebiiro.
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Wie werde ich
Kooperationspartner der allfinanztest.de

Deutschland?
I. Passwort auf unserer Internetseite anfordern
II. Kooperationsvertrag an allfinanztest.de GmbH

Deutschland per Post senden
III.  Und los geht’s!
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Fiir die Geschiiftsverbindung Ausinanztest.a¢

e
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benotigen wir:

v Kooperationsvertrag

v" Nachweis §34d GewO und$ 34 f GewO
v’ Ausweiskopie

v" Polizeiliches Fiihrungszeugnis

v' Schufa- Auskunft

v' AVAD Einwilligung

v Vermogensschadenhaftpflicht VS (Kopie)

Kapital-
Gesellschaft

v Handelsregisterauszug
v" Biirgschaft
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Hier konnen Sie nachlesen, wie die Zusammenarbeit im Einzelnen erfolgt.

X = Menii

Sharsais 0 Startseite

Portale

< Zusammenarbeit >

Unternehmen

Service

Schulungen

Sofortabschluss

I Ar\mé!d

e = ———.

LOGIN-PRODUKT (BERS

o Proguklgetar

- —_—
Kumfostsuche

I
produktubers ieht

= o arien

i

genutzermame:

e T
» Bechisgehulz-¥3
» Sagh-VE
» TREVE

» Tochniachs- | Tranapod:-VS

» Base:V'S y
Branchen ¢ Berua 2
sonstige Rizken .
Myt Risk
Lebanshasen

Kennwort:

ERER

Zusammenarbeit mit allfinanztest.de >

"Ich priife jedes Angebot, es kinnte das Angebot meines Lebens seinl”

Maklerpool fir alle Finanzdienstleister

s (bersichtlicher und klar strukturierter Portalaufbau mit Navigation

(kostenloser Testzugang)

# unbeschrankte Auswahl an Produktgebern auch andere Maklerpoals,

Deckungskonzeptmakler

* Vorteil: alle Daten und Dokumente werden in einer einzigen Online-

Kundenverwaltung erfasst

s Der direkte Weg zum Produktgeber bei Angebotserstellung,

Vertragsabschluss und bei Schaden

* Upgrade Garantie - Weiterentwicklungen des Maklerportals erhalt der Partner

automatisch

e Problemlésung durch intelligente Suchfunktion (nach Branchen,

=== w —

€= | & makler alffinanztest:celam/ prod.nst/mv_sp

n Nakle | far alle inanzdie
: i ! ¢ \hr unabha giger Maklerpoo
= A“““il“?ll. Ldde

o Hafipflicht
Agemeing Informationen Ius

[+] Bnuif.-h:-hanpllich:

riebahaftpilicht Ve rsicharung

Afiianz Versigherunas

Alte Laipziger Versiche!

sarARe
Banutzername: MakierARS

nslieister seil 1989

pshatipflicht Versichening

/1ll[i nanztest.de’

Login Neuanmeldung Produkte

Aktuelle Informationen

24.04.2017
‘ Die Stuttgarter
Der Vnrsangewerichener

Ubersicht zu den geplanten
Anderungen in der bAV zum
01.01.2018
Stuttgarter Versicherungsgruppe AG
Berdin

weiterlesen

20.04.2017

MUNCHEN N
VERSICHERUNGSGRUPPH

Ty

Wir bringen Deutschland zum
s Lacheln
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Wif danken den Nutzern unseres Systems
_fiir die Unterstiitzung mit Hinweisen zu
- seiner stindigen Verbesserung. An einem
sich schnell verindernden Finanzmarkt
wird es zukiinftig immer wichtiger sein,
Expertensysteme wie diese Datenbank zu
nutzen. Nur so lasst sich die anspruchsvolle
igkeit eines echten Finanzmaklers nach
em Wissen und Gewissen realisieren.
ser Aufgabe stellen wir uns.

/_\Ilﬁnanztest.de®

, GmbH Deutschland /
: (hr Llimativer /W aé/w/ﬁao

v
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0O Startseite = Service = Neuanmeldung Produktithersicht

Neuanmeldung Produktiibersicht

Neuanmeldung Portal Produktiibersicht

kostenfreier Probezugang!
MNach 4 Wochen wird der Probezugang deaktiviert.

@Makler

©'Mehrfachagent

OVertreter

O Tippgeber

D Produktgeber / Maklerbetreuer
@ Journalist

D Ratingagentur N 3 h .l
CBerufsverband C S‘c’
Melden 5t

etzt an

Firma:
Anrede®:

Vorname:
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Nachname®*:



