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gefiihl. Die aruna GmbH (leider kein
Teilnehmer der finanzwelt Maklerpool
Umfrage) hatte wahrscheinlich durch
die Spezialisierung weniger in Sachen
Produktvielfalt vorzuweisen wie die
groBen Allfinanzpools. Aber in Sachen
Softskills waren die Berliner sicher vor-
ne. Gibt es doch kaum einen Makler-
pool, der so ausgepragt als personlich
und familiar wahrgenommen wird, als
die aruna. Das tangiert Makler, die nur
an guter Software und schneller Ab-
wicklung interessiert sind, vielleicht
weniger. So kann in der Vielfalt der
Maklerpools jeder Topf sein Deckel-
chen finden. Den Partner fiirs Leben
oder zumindest fir einen Lebensab-
schnitt. Und wenn Sie lhren Pool schon
gefunden haben und lieber auf Grals-
suche gehen wollen: Es gilt unter vielen
Wissenschaftlern als sehr wahrschein-
lich, dass sich der heilige Gral in der
Kathedrale von Valencia befindet. (lvs)

149.000.00

140.000.00

49.451.87

25.000.00

20.000.00

10.240.00

6.065.98

5.000.00

4.000.00

1.300.00

* Die VEMA rechnet als Genossenschaft auch die gezeichneten Anteile ins Eigenkapital
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[pma:] Finanz- und Versiche-
rungsmakler GmbH

1:1 Assekuranzservice AG

Akkurat financial service GmbH

allfinanztest

AMEXPool AG
Apella Gruppe

BCA AG
BIT Treuhand AG

blau direkt GmbH & Co KG

CHARTA Barse fir Versicherun-
gen AG (Makler-Verbund)

Deutscher Maklerverbund

FinanzNet Holding AG

FiNet AG (FiNet Financial Ser-
vices Network AG)

Fonds Finanz Maklerservice
GmbH

FondsKonzept AG

FONDSNET

germanBroker.net AG

MAXPOOL Maklerkooperation
GmbH

MIDEMA Assekuranz-Assecura-
deurs GmbH

Netfonds Gruppe
Qualitypool GmbH

SACHPOOL GmbH

SDV Servicepartner der Versiche-
rungsmakler AG

Starpool Finanz GmbH

VEMA Versicherungsmakler Ge-
nossenschaft eG
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Den Richtigen finden

Was ist der Unterschied zwischen Lotto und Liebe? Im
Lotto braucht man sechs Richtige, in der Liebe reicht
einer oder eine. Dasselbe gilt fiir Makler auch fiir Poolan-
bindungen. Welcher Pool der richtige fiir Sie ist, kénnen
Sie im aktuellen finanzwelt-Maklerpool Navigator heraus-
finden.

LAlle 11 Minuten verliebt sich ein Single auf Parship”: Auf
diesen Satz stof3t man landauf, landab auf Werbeplakaten.
Man konnte also meinen, Deutschland sei ein Land voller
Singles auf Partnersuche. Partner (zumindest berufliche)
suchen auch die Makler, ndmlich Pools. Ein wesentlicher
Grund hierfur sind zunehmende Herausforderungen, ins-
besondere durch Digitalisierung und Regulierung. Ganz zu
schweigen von méglichen EinkommenseinbuBBen, wenn es
tatséchlich zu einem Provisionsdeckel in der Lebensversi-
cherung kommen sollte. Um die aktuellen und (potenziel-
len) zukiinftigen Aufgaben erfolgreich zu meisten, kénnen
es sich viele Makler deshalb nicht mehr erlauben, solo ihrer
Geschéftstatigkeit nachzugehen.

Gewandelt haben sich nicht nur die Herausforderungen fir
die Makler, auch die Stellung der Pools ist heute eine an-
dere als friher. Hatten Makler friiher im Schnitt gleich vier

Poolanbindungen, die sie fur verschiedene Zwecke nutzten,
ist heute deutlich mehr Verbindlichkeit zu einem Partner an-
gesagt: Viele Makler arbeiten mit einem oder maximal zwei
Pools zusammen. Aber fiir welchen Pool soll sich der Makler
schlussendlich entscheiden? Darauf gibt es sicher kein Pa-
tentrezept und es ist wie in der Liebe: Der eine wird von al-
len heil3 umworben, der andere kann sich nicht Gber so viele
Verehrer freuen. Aber nur weil einer nicht von allen gewollt
wird, heiBt es noch lange nicht, dass er nicht genau der
Richtige fur einen ist. Genauso ist es auch bei den Makler-
pools: Hier gibt es groBBe und kleine. Und bei den kleinen ist
eine Sache vielleicht viel mehr méglich als bei den grof3en:
Eine familidre Atmosphére. Natirlich kommt es auch immer
darauf an, welche Arten von Produkten man als Makler ver-
mittelt. Was bringt denn dem Makler, der sein taglich Brot
vor allem mit Versicherungen verdient, ein Pool, der nur im
Sachwerteberreich aktiv ist? Unterschiede gibt es zudem
u. a. auch sowohl beziiglich der Eintrittshiirden als auch
der Trennungsoptionen. Es gibt also viele unterschiedliche
Grinde, nach denen Sie sich den richtigen Partner fur lhre
Geschéftstatigkeit auswahlen kdnnen. Die Entscheidung,
welcher Partner fur Sie der Richtige ist, kdnnen wir lhnen
nicht abnehmen. Aber wir kénnen Ihnen zumindest einen
Uberblick tiber die mdglichen Kandidaten geben. (ahu)
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1:1 Assekuranzservice AG

Akkurat financial service GmbH

Allfinanztest.de GmbH Deutschland

AMEXPool AG

ja ja ja nein
nein ja nein nein
ja ja ja ja

ja ja ja nein
nein ja nein nein
nein — jedoch Uber Best Advice nein nein nein
Ubernahme der Produkthaftung im

Versicherungsbereich

ja ja ja ja
143 30 15 39
1.183 180 Partnerunternehmen / 420 Makler | 400 4.500

Registrierung als Makler nach § 34d.
Die 1:1 bietet zusatzlich Branchen-
fremden Uber Tochtergesellschaft
Pegasus Consulting die Méglichkeit
einer Ausbildung zum Versicherungs-
kaufmann/-frau [HK an

Neben den gesetzlichen und wirt-
schaftlichen Rahmenbedingungen
steht die Qualifikation und besonders
die Beratungsqualitat sowie die
unternehmerische und vertriebliche,
strategische Ausrichtung im Vorder-
grund. Langfristig sollten vereinbarte
Ziele im Bereich der Courtageerlése
erreicht werden

Erfiillung der Zulassungsvorausset-
zung oder Tippgeber

Versicherungsmakler nach § 34d
Abs. 1, eingetragen im IHK-Ver-
mittlerregister

44,9 23,60 ca. 0,95 ca. 8,0

40,3 25,95 ca. 1,23 ca. 8,6

42,4 28,55 ca. 1,45 ca. 9,5

noch keine Angabe méglich 30,69 ca. 1,65 noch nicht final bekannt
keine keine keine keine

nein nein nein nein

k. A. 3 Monate zum Monatsende unbefristet 3 Monate

Anbindung der Makler kann nach
§ 84 HGB oder § 93 HGB gewahlt
werden

nach § 93 HGB

Versicherungsmakler, Mehrfach-
agenten, Finanzanlagenvermittler,
Immobiliardarlehnsvermittler oder
Tippgeber

Courtagevereinbarung

Kundenbestand gehért dem Makler.
Somit ist sichergestelt, dass der
ausgeschiedene Makler seine Cour-
tagefolgefortzahlung auch tber das
Ausscheiden hinaus erhélt

Der Vermittler besitzt rechtlich eigen-
standige Vereinbarungen zu Produkt-
gebern. Er ist direkter Vertragspartner
und Inhaber der Bestande. Bestands-
und Courtageanspriiche sind rechts-
sicher geregelt. Des Weiteren unter-
stiitzen wir beim Bestandsverkauf oder
einem individuellen Rentenmodell

Der Bestand wird auf Wunsch des
ausscheidenden Vermittlers
verrentet. Ein vom Vermittler
benannter Nachfolger kann in den
Vertrag eintreten

Bestands- und Provisionsanspruch
bleibt beim Vermittler. Dieser
muss anzeigen, was mit Bestand
geschehen soll

Backoffice Augsburg
Tel. 0821 /2427 852 - 0
info@1zul.ag

Alexander Breuckmann
Tel. 0251/ 89 903 - 40
info@akkurat-service.eu

Corinna Irmer
Tel. 0375/ 37 015 - 28
c.irmer@allfinanztest.de

Sibylle Kéhler, Marlen Metzger
Tel. 07631/ 36 40 - 600
maklerservice@amex-online.de

Backoffice Augsburg
Tel. 0821 /24 27 852 -0
info@1zul.ag

Timo Dérr
Tel. 0251/ 89 903 - 40
info@akkurat-service.eu

Anja Eisenreich
Tel. 0375/ 37 015- 10
a.eisenreich@allfinanztest.de

Daniel Wagner
Tel. 07631/ 36 40 - 280
d.wagner@amex-online.de

finanzwelt 01 | 2020
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1:1 Assekuranzservice AG

— LV, SUH, KV, bAV, Gewerbe

- Marktresearch

- Investmentfonds

— Bausparen und Finanzierungen

Best Advice inkl. Ubernahme der Produkt-
auswahlhaftung; Abschlussprovision aus
Maklervertrag; 3-fache Provision aus allen
privaten Sachvertrdgen im Maklervertrag;
Maklervertrags- und Umdeckungsservice;
Ubernahme der Kosten fiir Aus- und
Weiterbildung sowie Sofortcourtage und
Courtagepower

155

N
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Registrierung als Makler nach § 34d.

Die 1:1 AG bietet zuséatzlich Branchen-
fremden Uber ihre Tochtergesellschaft
Pegasus Consulting die Moglichkeit einer
Ausbildung zum/zur Versicherungskauf-
mann/-frau IHK an

2011: 25,8 Mio
. 2012: 26,7 Mi
o. 2013: 35,7 Mio.
2014: 41,5 Mio.

Keine — Die 1:1 AG verlangt kein Mindest-
volumen oder Ahnliches — der komplette
Service der 1:1 AG ist fir Vertragspartner
kostenlos

k. A.

Wahlweise nach § 84 HGB oder § 93 HGB

Unterstiitzung durch die hauseigene
Werbeagentur mit den Teams Werbung
und Design sowie Kommunikation und
Marketing. Uber die DePeMa AG profes-
sionelle Vertriebsunterstiitzung im Bereich
bAV. Unterstiitzung bei der qualitativen
Gewinnung neuer Partner durch Tochter-
gesellschagt Pegasus Dialog

- Einsteiger-, Verkaufs-, Produktschulung
— Persénlichkeitstrainings

- Unternehmensfiihrung als Prasenz-/
Onlineschulungen

— Hauseigene Akademie mit Schulung-
zentrum

- Ausbildung Branchenfremder

zum Versicherungsfachmann/-frau IHK
inkl. Prifungsvorbereitung

Kundenbestand gehért dem Makler.
Courtagefolgefortzahlung auch tber das
Ausscheiden hinaus

Backoffice Augsburg
Berliner Allee 28
86153 Augsburg

Tel.: 0821/ 2427852-0
info@1zul.ag

wie oben

U RRULLAN

Quelle: Finanzwelt (Auszug)

Akkurat financial service GmbH

- Altersvorsorge (inkl. bAV), KV/bKYV, Kom-
posit (privat u. gewerbe),

— Direktimmobilien/-investments,
Beteiligungen

- Investmentfonds

- Baufinanzierung, Bausparen

- Vorsorgevollmachten

— NEO (NettoEntgeltOptimierung)

Rechtlich eigenstandige Vereinbarungen,-
die vollstandige Courtagesicherheit und
Bestandschutz garantieren; intensiven,
persoénlichen und l6sungsorientierten
Fachsupport; unternehmerische Unterstiit-
zung/Coaching

25

145 Partnerunternehmen
380 Makler

Neben den gesetzlichen Rahmenbe-
dingungen steht die Qualifikation und
besonders die Beratung im Vordergrund.
Langfristig sollten vereinbarte Ziele im Be-
reicﬂ der Courtageerldse erreicht werden

2011: 14 Mio.
2012: 16 Mio.
2013: 19 Mio.
2014: 19,5 Mio.

Fur eine Zusammenarbeit fallen keine
Gebiihren an

Die Kooperation kann mit einer Frist von
3 Monaten zum Monatsende beendet
werden

Makler geméaB § 93 HGB. Die Zusam-
menarbeit wird durch einen gepriiften
Kooperationsvertrag geregelt

Unterstitzung durch jeweilige Fach-Teams,
regelmaBige Fachveranstaltungen, laufen-
de Weiterbildungen, Schnittstellen zu teil-
weise kostenfreien Vergleichsprogrammen,
technische Lésungen zur Ablaufoptimie-
rung und Unterstlutzung durch regionale
Betreuung, auch in der Beratung

Individuelle Schulungsangebote durch
die Fach-Teams sowie Schulungsvorbe-
reitungen Uber Online-Dienstleister zu ra-
battierten Sonderkonditionen. Pflege der
Weiterbildungskonten als Trusted Partner

Eigenstandige Vereinbarungen
vom Vermittler zu Produktgebern,
somit direkter Vertragspartner und
Inhaber der Besténde. Bestands-
undCourtageanspriiche so
rechtssicher geregelt

Thomas Meyer

Gesellschafter / Geschéftsfihrer
Tel.: 0251 / 89903-40
info@akkurat-service.eu

wie oben

finanzwelt 01/2016

77

Allfinanztest.de GmbH Deutschland

- Versicherungen

— Bausparen

— Finanzierung

- Offene Investmentfonds

Kein Konkurrenzdenken — andere Pools
sind inkludiert; keine Trichterwirkung —
direkter Kontakt der Kooperationspartner
zu den Produktgebern; Offenlegung der
Courtagezusagen — héchste Transparenz;
allumfassende Produktauswahl in einer
Datenbank

12
ca. 350 Vermittler

Kooperationsvertrag

ca. 1 Mio. p. a.

Keine

Keine — mit wichtigem Grunde jederzeit

Als eigenstandige Makler § 34f

Vertretung mittels Backoffice bei Urlaub,
im Krankenstand, Akquiseaktionen im
Bestand auf Wunsch

TurnusgeméaBe Schulungen prasent
oder Web-basiert

Die Verbindung kann an einen Rechtsnach-
folger gehen, nach Absprache mit dem
Ausscheidenden

k. A.

Corinna Irmer
Vertriebsleitung

Tel.: 0375/ 3701528
c.irmer@allfinanztest.de



allfinanztest.de GmbH Deutschland

AMEXPool AG

®
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Apella AG

Argentos AG

Anbieterunabhéngiger Maklerpool

+ Komposit SHU ¢ KFZ « Leben, KV + Bausparen,
Baufinanzierung * Bestandstibernahme bei ca 400 Ver-
sicherungen und 8.000 Investmentfonds, Edelmetalle

14

352

Kooperationsvertrag gemdl Vorgabe, alle Vermittler-
typen mdglich

Stammkapital 25.000

Rahmenvertrag mit Allianz oder wahlweise ERGO

GemdB gewiinschtem Versicherungsumfang

ca. 4 Mio durchschnittlich

Keine Gebuhren, nur bei Nutzung zusétzlicher Soft-
ware. Die Kundenverwaltung bleibt ebenso ohne
Gebuhren, wwwalltest.de Plattform ohne Gebuhren

Unbefristet, keine Umsatzvorgaben oder Auflagen

Unser Kooperationspartner ist mit einer Courtage-
vereinbarung tétig

+ Existenzgriindung * Ruhestandsldsung ohne Ver
kauf ¢ revisionssichere Archivierung der Geschifts-
vorfdlle * selbsterklarende Bedarfsermittlung und
Bedarfsdeckung, Ausbildung am Portal auch fiir Sub-
makler unserer Kooperationspartner fur Vertriebs-
aufbau ohne eigenen Aufwand

Nicht vorgesehen

Es wird bei Beginn der Verbindung die tbliche Ab-
frage zum Vermittlerstatus getatigt

Nicht erforderlich

Der Kundenbestand geht zum Vermittler zuriick.
Der ausscheidende Vermittler kann auch einen ande-
ren Vermittler benennen, der in diesen Bestand ein-
trit. Das gilt ebenso fiir ausstehende Courtagen.

Corinna Irmer, Vertriebsleiterin
Tel. 0375/3701528
cirmer@allfinanztest.de

Dipl. Ing. Bernd Plitschuweit
Tel:0375/3701515
bernd@allfinanztest.de

Maklerpool

* Komposit gewerblich * Komposit privat
* Personenversicherungen ¢ Kfz-Versicherungen
+ Baufinanzierungen

35
5.296

DerVermittler muss eine Selbstauskuntt ausful-
len und eine Schufa- und AVAD-Einwilligungser-
klarung unterschreiben. Danach erfolgt eine
intensive Prifung.

1,6 Mio.

Nein, da Maklerpool

Individuelle Berechnung nach Umsatz

2010:4,9 Mio; 201 1:5.9 Mio,;
2012:7,1 Mio; 2013: noch k.A. méglich

Keine

Gesetzliche Kindigungsfristen gem. § 89 HGB

Courtagevereinbarung

* Experten-Teams * Vergleichsrechner

» Partnerportal * Ausschreibungsplattform
* bAV/bKV Plattform * Vor-Ort Betreuung
+ Onlinekonferenzen

Keine

Nein
Bisher nicht gehabt

Der Makler verpflichtet sich, den Bestand schnellst-
mdglich mit allen Rechten und Pflichten innerhalb
einer Frist von 3 Monaten zu iibernehmen oder
auf einen anderen Makler zu Ubertragen. Mit einer
Ubertragung durch AMEX erlischt jeder Anspruch
des Maklers gegeniiber AMEX auf irgendwelche
Verglitungen und (Folge)Provisionen.

assmonet Maklerservice:
Klaus-Peter Thiel, Tel.. 07243 / 521837
info@assmo.net

Peter Kramer ,Tel.: 07243 / 219186
pkramer@assmo.net

Maklervertrieb der AMEXPool AG:
Klaus-Peter Thiel

Sibylle KohlerTel: 07631 / 364030
skoehler@amex-online.de

Marlen Metzger, Tel: 07631 / 364036
m.metzger@amex-online.de

Maklerverbund

* Investmentfonds * Versicherungen * Beteili-
gungen ¢ Finanzierungen ¢ Assekuradeur
* Vermdgensverwaltung

38
3.088
Nur gesetzliche Vorgaben

HK 454.854
EK 3 Mio.

Nein, da Maklerverbund

KA

2010: 18 Mio; 201 1: 22 Mio.
2012:21 Mio,;2013:23 Mio.

keine

keine

§93 HGB

* Umfangreiche Schulungsangebote ¢ Online-
Policierung/Nachtragserstellung innerhalb von 24h
fiir das Sachversicherungsgeschéft + Maklerservice-
center mit umfassender Angebots- und Vergleichs-
rechnereinbindung

Umfangreiches Schulungsangebot durch GOING
PUBLIS! Akademie fur Einanzberatung AG

kA
Nein

Bestand und Courtage gehdren dem Vermittler

Dr. Eva-Marie Lemke
Tel.. 0395 / 5719090
info@apella.de

Quelle: finanzwelt (Auszug) 02/2014

Maklerpool mit besonderem Fokus
auf Investmentgeschaft

* Investmentfonds * Altersvorsorge * Riester
produkte

ca. 220 Hauptvermittler, insgesamt 450 Ge-
schéftsstellen (HV+UV)

Fokus auf investmentaffine Makler. Dies sollte
auch der Schwerpunkt der Berater sein, die wir
anbinden. Dartiber hinaus sind die tblichen
Nachweise und Registrierungen zu erbringen.

886 Tsd.

Nein

Eine VSH kann Uber unseren , VSH Check" er-
rechnet werden. In Abhangigkeit vom Leistungs-
umfang und der Gesellschaf% variieren die Tarife.
Sofern die Tarife Uber uns abgeschlossen werden,
bieten wir eine attraktive Rabattierung an.

S.aggregierte Zahlen der Netfonds Gruppe

Die Partnerschaft und Nutzung ist kostenfrei.
Es fallen lediglich Gebtihren fur zusétzliche
Softwarepakete an.

Drei Monate zum Monatsende

Courtagevereinbarung / Anbindung als Makler
(§ 34f,§ 34d und zukiinftig § 34 h GewO)

* Sales Support zu Pool-Software, Depotstellen
inkl.Vermittlerzugange, Provisionsanfragen, Unter-
stitzung bei steuer%chen und rechtlichen Frage-
stellungen und mehr * RegelmaBige Roadshows
u. Online- Schulungen * Spezialworkshops bei
Partnern und bei Argentos vor Ort ¢ breite
Wissensvertiefung auf 2-tagigem Argentos
Partnermeeting

Durch die Méglichkeit einer elektr. unterstiitzten
und standardisierten ? 34f-Priifung in der
revisionssicheren Pool-Software-Adworks kann
die Prifung duBerst giinstig angeboten werden.

Nein
Argentos ist nicht von der BaFin reguliert.

Der Partner hat jederzeit das Recht, seine Ge-
schéftsbeziehung zu Argentos zu kiindigen und
seine Kunden sowie die Provisionsanspriiche
mitzunehmen.

Baran Kaya, Prokurist,
Leiter Partnerbetreuung
Tel: 069 / 870020412
baran kaya@argentos.de
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